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Aus der Branche | Portrait Eisenmann

PaintExpo — Ausstelle

der ersten MT J

In dieser kleinen ge Aussteller der ersten Stunde der !amt Expo

Den Anfang isenmann GmbH, das sein Archiv 6ffnet und langjahrige
u Wort kommen lasst. Was waren die Beweggriinde, von
tellen, und was sind die Ziele und Visionen fir die Zukunft?

- AN
MESSEN ALS WICHTIGER TREFFPUNKT
IN SICH WANDELNDEN BRANCHEN

Die Live-Messe ist zuriick. Als weltweit aktiver Anbieter von Technologien fiir moderne Lackieranlagen gewinnen wir damit wieder
ein bedeutendes Vertriebsmittel. Denn unsere Erfahrung hat gezeigt: Gerade im Investitionsgiitermarkt, in dem Entscheidungs-
zyklen langfristig, zu bewerbende Produkt komplex und die Anforderung der Zielgruppe, meist Buying Center, individuell und an-
spruchsvoll sind, nehmen Veranstaltungen einen hohen Stellenwert ein. Die Entscheider auf Kundenseite wollen mit gutem Gewis-
sen unternehmerisch weitreichende Investitionen anbahnen. Wir als Projektpartner zielen darauf ab, unsere Geschdaftsbeziehungen
zu einer markentreuen Zielgruppe auszubauen und zu pflegen. Und letztendlich gilt es, die eigene Wertschopfungskette auf beiden
Seiten weiter auszubauen. Dafiir braucht es innovative Losungen, die sich an den Bediirfnissen des Marktes orientieren, aber vor
allem Vertrauen. Da sind 1:1-Kontakte zu Fachexperten und Geschaftspartnern Gold wert.

Insbesondere die Paint Expo gilt fiir uns als Schaufenster der globalen Lackierbranche mit einem optimalen Mix aus Wissenstransfer
und Networking. Aus diesem Grund ist der Name Eisenmann seit ihrem Debiit fest mit der Messe verkniipft. Auch 2024 werden
wir dieses Forum wieder nutzen, um Innovationen rund um die Gestaltung zukunftsfahiger Lackiereranlagen zu prdsentieren. Doch
nicht nur das: Wir freuen uns, auch als Beiratsmitglied gemeinsam mit geschdtzten Marktbegleitern sowie der Messe Leipzig an
einem spannenden Konzept fiir Aussteller und Besucher feilen zu diirfen.
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Eisenmann SE begleitet Neugriindung der Griindung des
den Fortschritt der Eisenmann GmbH Geschéftsbereiches

Robotics

internationalen

Lackierbranche Starkes Comeback

in der Branche
mit Kernbereich
Paint & Assembly




A N
PaintExpo

Erfahren Sie
mehr liber unseren
Bereich Robotics
und besuchen Sie
uns an Stand 1220
in Halle 1.

DAS IST UNS WICHTIG

Vor dem Hintergrund steigender Energiekosten ste-
hen Unternehmen in globalisierten und digitalisierten
Markten vor der Herausforderung, ihre Produktivitdt
und Wettbewerbsfdhigkeit auf sichere Beine zu stel-
len. Immer deutlicher spiirbare negative Folgen der
Klimaerwdrmung zeigen auf, wie wichtig ein schonen-
der Umgang mit natiirlichen Ressourcen ist. Deshalb
legen wir den Fokus auf wirtschaftliche und 6kologi-
sche Nachhaltigkeit sowie auf Effizienz in den energie-
intensiven Lackierprozessen. Als internen Mafistab
haben wir deshalb das Nachhaltigkeitskonzept Atlas
definiert, das alle technischen Ansdtze, mit denen sich
die Energie- und Ressourcenbilanz unserer Produkte
verbessern ldsst, vereint. Dieses dient unseren Inge-
nieuren als roter Faden fiir alle neuen Entwicklungen
sowie fiir Modernisierungskonzepte fiir bestehende
Anlagen.

Unser Ziel ist, trotz verkiirzter Produktzyklen und
sich verandernden Marktbediirfnissen Lackieranlagen
langfristig wertbestdndig und flexibel zu halten. Dafiir
entwickeln wir praxiserprobte Systeme und Techno-
logien zu nachhaltigen Produktionskonzepten weiter.

OBERFLACHENTECHNIK MIT
ZUKUNFT - TRADITIONELL,
INNOVATIV, NACHHALTIG!

Die Eisenmann GmbH fiihrt seit 2020 den Unternehmensbereich
Paint and Assembly der Eisenmann SE mit mehr als 1.000 Patenten
erfolgreich fort. Damit bleibt Eisenmann ein weltweit anerkannter
Technologiefiihrer fiir individuelle Losungen und hdchste Qualitdt
in der industriellen Lackiertechnik. Zum Produktportfolio gehoren
zum Beispiel Systeme fiir die Vorbehandlung und Tauchlackierung,
Spritzkabinen, die Lacktrocknung, die Lackabscheidung sowie die
zugehorige Fordertechnik fiir den Lackierprozess und die Endmonta-
ge in der Metall-, Automotive- und Rdderindustrie. Die zugekauften
Komponenten dieser Kernprodukte werden am Stammsitz Boblingen
auf 8.000m? vormontiert, gepriift und fiir die Abnahme durch Kun-
den prasentiert. Zudem bietet dieses Werk Raum fiir Forschungs- und
Entwicklungszwecke sowie das dazugehorige Logistikmanagement.

Im After-Sales-Bereich gewdhrleisten wir die Instandhaltung und Mo-
dernisierung von mehr als 2.000 weltweit installierten Anlagen durch
zuverldssigen Service und Ersatzteilmanagement sowie individuelle,
kundenorientierte Konzepte fiir deren Modernisierung.

Eisenmann ist weltweit aktiv

\/ ca. 200 Mitarbeiter

\/ Tochtergesellschaften in nordamerikanischen Raum

\/ Lizenzpartner China, Italien, Spanien, Indien, Deutschland

QUO VADIS 2024

Eisenmann setzt auf ein stabiles wirtschaftliches Wachstum. Wir inves-
tieren Manpower dort, wo realistische Ziele in erfolgreiche Projekte ver-
wandelt werden kénnen. Dazu zahlen fir uns auch das Engagement in die
personliche Weiterentwicklung unserer Mitarbeiter und eine transparente
Kommunikation und Offenheit fir neue Impulse, die wir als wichtigen Mo-
tivator verstehen, damit wir alle an einem Strang ziehen.

Kontakt
Eisenmann GmbH
Tabinger Stral3e 81
71032 Boblingen
www.eisenmann.com
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MATTH IAS HAAR ER MANAGING DIRECTOR, EISENMANN GMBH

Aus meiner Sicht ist die PaintExpo der wichtigste Marktplatz fiir Anbieter unserer Branche, um die Menschen
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im Unternehmen sowie die neuesten Themen und Technologien vorzustellen, sein eigenes Tun und Handeln
zu reflektieren, sich mit Besuchern und anderen Ausstellern auszutauschen und sich mit Medienvertretern zu
\\ vernetzen.

Besonders wertvoll und ein spannendes Erlebnis war, als uns 2022 der Dreh eines Imagefilms direkt am Stand
angeboten wurde. Damit gelang es uns, zu einem wichtigen Zeitpunkt eine hohe Aufmerksamkeit auch tiber
die Messehallen hinaus im Markt zu erzielen.

Eine kontinuierliche und langfristige Messeprasenz auf der Paint Expo steigert definitiv den Bekanntheits-
grad des Unternehmens und flihrt zu einer hoheren Wahrnehmung unseres Leistungsvermégens.
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FABIAN HEINZ SALES MANAGER, EISENMANN GMBH

Die Paint Expo ist die ideale Blihne fiir Eisenmann, um die neuesten Produkte, Innovationen und Visionen
des Unternehmens zu prasentieren. Diese Messe ermdglicht nicht nur den Austausch mit Kunden sowie
Lieferanten, sondern fordert auch die Weiterentwicklung von Benchmark-Standards, den Wissensaus-
tausch und den Ausbau des Netzwerks.

Der personliche Kontakt zu allen Teilnehmern betont die immense Bedeutung dieser Ausstellung so-
wohl fiir die Gegenwart als auch fir die Zukunft. Wir sind begeistert, Teil dieser Veranstaltung zu sein,
und freuen uns darauf, auch in Zukunft unseren Beitrag leisten zu konnen.
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Die PaintExpo ist flr uns ein zentraler Impulsgeber und eine Chance, ,das Ohr am Kunden” zu behalten. Hier

informieren wir uns tber Innovationen am Markt und schatzen sehr den fachlich fundierten Austausch in

einer lockeren Atmosphdre. Oftmals sind die Zwischenténe in den vielseitigen Gesprachen besonders auf-
schlussreich und starken eine Geschaftsbeziehung nachhaltig.
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AXEL EI PPER PRODUCT MANAGER CONVEYOR SYSTEMS, EISENMANN GMBH

Die Messe bietet eine Vielzahl an spannenden neuen Impulsen fur unsere Kunden, aber auch fir unser
Unternehmen. Fir mich ist die PaintExpo das Forum, um unsere neuesten Ideen und Losungsansdtze mit
Branchenexperten zu teilen, konstruktives Feedback zu erhalten und dabei mehr tber die Anforderungen
unserer Kunden zu erfahren.




